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Timanttiset Akatemia valmennus 13.10.2025
kohdennettuna Hollolan toimijoille



Matkailun digitaalisen liiketoiminnan asiantuntija, valmentaja, sparraaja
Yrittäjä vuodesta 2005
DigiPro Liiketoiminta / Sähköinen Liiketoiminta Suomi Oy,
www.liiketoiminta.info 
Nice Group Consulting Oy, www.nicegroup.fi 
Visit Finland Partner
Yhteistyö matkailun asiantuntijaverkoston kanssa: tuotteistaminen,
hinnoittelu, tarinallistaminen, vastuullisuus, myynti ja markkinonti sekä
tiedolla johtaminen / yritystaso ja DMOt

Business Finland - Visit Finland partner
Matkailuyrityksen kansainvälistymisopas, 2019 ja 2023
Matkailun digiloikka ABC, 2023
Varausjärjestelmäopas ja –vertailu, 2023
Elämystuotteiden digitaaliset myyntikanavat, 2024

Visit Finland Akatemiavalmentaja
Varausjärjestelmä- ja verkkokauppakouluttaja, kuten JOHKU, Bókun,
Moder, Fareharbor, jne.
OTA-kanavakouluttaja, kuten GetYourGuide, TripAdvisor, Viator,
Booking.com, jne.

Kirsi Mikkola



Tavoitteet

Opit muotoilemaan
verkkosivuistasi käyttäjäystävälliset
ja myyntiä tukevat. 
Käytännön harjoitteiden avulla
kirkastamme tarjontaasi,
parannamme sivujen
löydettävyyttä ja kasvatamme
konversioita eli ostosten määrää.



Ohjelma
10.00–10.15 | Avaus ja tavoitteet

Tervetuloa ja esittelyt
Työpajan tavoitteet: mitä tarkoittaa ”ostettavuus” ja miksi
se on kriittistä?
Ennakkotehtävän nostot: mitä asioita osallistujat toivat
esille?

10.15–11.45 | Verkkosivujen ostettavuuden 3 kulmakiveä
Löydettävyys: SEO-perusasiat, meta-kuvaukset, hakukone-
ja tekoäly-ystävälliset sisällöt
Käytettävyys: navigaatio, nopeus, mobiiliystävällisyys,
esteettömyys
Ostettavuus: sisältö, kuvat, CTA (toiminto) -painikkeet,
asiakashyödyt
Harjoitustehtävä yksin tai pareittan
Löydettävyys (miten asiakas löytää sivuni Googlesta ja
Tekoälyn avulla vai löytääkö?)
Käytettävyys (onko ostaminen / yhteydenotto helppoa ja
selkeää?)
Ostettavuus (mitä lupauksia, kuvia ja sisältöjä sivut
tarjoavat)

11.45–12.15 | Lounastauko (30 min), omakustanne

12.15–13.15 | Käytännön kehitystyö omille sivuille
Harjoitustehtävän purku ja valmentajan sparraus

13.15–13.45 | Ryhmätyö: Top 3 kehityskohdetta
Jokainen yritys valitsee kolme tärkeintä
kehityskohdetta ja kirjaa ne ylös.
Lyhyt esittely muille → vertaisoppiminen.

13.45–14.00 | Yhteenveto ja seuraavat askeleet
Mitä viet heti käytäntöön?
Työpajan muistilista mukaan.

 



Tervetuloa ja esittelyt

Kuka olet, mistä tulet, miten myyt?

Katsotaan käyntikorttisi eli verkkosivut.



10.00–10.15 | Avaus ja tavoitteet
Työpajan tavoitteet: mitä tarkoittaa
”ostettavuus” ja miksi se on kriittistä?
Ennakkotehtävän nostot: mitä asioita
osallistujat toivat esille?



Mitä tarkoittaa ”ostettavuus” ja miksi se on kriittistä?



Ennakkotehtävän nostot

Jokainen osallistuja arvioi omia verkkosivujaan
seuraavista näkökulmista:

1.Löydettävyys (miten asiakas löytää sivuni
Googlesta?)

2.Käytettävyys (onko ostaminen / yhteydenotto
helppoa ja selkeää?)

3.Myyvyys (mitä lupauksia, kuvia ja sisältöjä sivut
tarjoavat asiakkaalle?)

Kirjaa ylös 2–3 havaintoa tai kehityskohdetta,
jotka haluaisit ratkaista työpajassa.



10.15–11.45 | Verkkosivujen ostettavuuden 3
kulmakiveä

Löydettävyys: SEO-perusasiat, meta-
kuvaukset, hakukone- ja tekoäly-
ystävälliset sisällöt
Käytettävyys: navigaatio, nopeus,
mobiiliystävällisyys, esteettömyys
Ostettavuus: sisältö, kuvat, CTA (toiminto)
-painikkeet, asiakashyödyt
Harjoitustehtävä

Löydettävyys (miten asiakas löytää sivuni
Googlesta ja Tekoälyn avulla vai
löytääkö?)
Käytettävyys (onko ostaminen /
yhteydenotto helppoa ja selkeää?)
Ostettavuus (mitä lupauksia, kuvia ja
sisältöjä sivut tarjoa



Tee sivusi löydettäväksi Hakukoneelle, Teköälylle ja Vierailijoille  asiakkaan
polun kaikissa kohdissa.



Google haku: tekemistä Hollolassa talvilomalla

AI overview tulokset + Google hakutulokset.

Miten tähän pääsee mukaan?





Tehdään pari analyysiä
kotisivuille

Löydettävyys
Käytettävyys ja saavutettavuus
Ostettavuus



2 Tekninen hakukoneoptimointi
Teknisessä SEO:ssa varmistetaan, että sivusto toimii
teknisesti niin, että hakukoneet pystyvät lukemaan,
indeksoimaan ja ymmärtämään sen sisällön.
 Keskeiset osa-alueet:

Sivuston rakenne ja sisäinen linkitys
Mobiiliystävällisyys ja responsiivisuus
Sivuston latausnopeus
SSL-suojaus (https)
Sivukartta (XML sitemap) ja robots.txt-tiedosto
Rikkoutuneiden linkkien ja virhesivujen korjaus
Schema.org-rakenteiset tiedot (esim. tuotteet,
tapahtumat, arvostelut)

1. Sisältöoptimointi
Sisällön SEO keskittyy siihen, että sivun sisältö vastaa
käyttäjän hakutarkoitukseen ja sisältää hakukoneille
ymmärrettäviä elementtejä. Tähän sisältyy:

Avainsanatutkimus: mitä sanoja asiakkaat
käyttävät hakiessaan tuotteita/palveluita
Otsikointi ja rakenteet (H1, H2, H3)
Selkeä ja laadukas tekstisisältö
Hakukoneoptimoidut otsikot (Title tag) ja meta-
kuvaukset (Meta description)
Kuvien optimointi (alt-tekstit, tiedostonimet, koko)
Säännöllinen ja ajankohtainen sisältö (blogit,
uutiset, oppaat, videot)

3. Ulkoinen hakukoneoptimointi (Off-page SEO)
Ulkoinen SEO vahvistaa sivuston luotettavuutta ja
auktoriteettia verkossa.  Tähän kuuluvat:

Linkitykset muilta luotettavilta sivustoilta (backlinkit)
Yrityksen näkyvyys muissa kanavissa (sosiaalinen media,
hakemistot, Google Business Profile)
Brändin maininnat ja arvostelut verkossa
Vaikuttajamarkkinointi ja yhteistyöt, jotka tuovat
viittauksia sivustolle

Bonus: Paikallinen hakukoneoptimointi ( ensi kerralla)
Erityisen tärkeää matkailu- ja palvelualan yrityksille.
Google Business Profile -optimointi
Oikeat yhteystiedot ja aukioloajat
Arvostelujen hallinta
Paikalliset avainsanat (esim. “majoitus Hollola”,
“ravintola lähellä Hollolaa”)



Kotisivuanalyysi

Tehdään analyysi kotisivuillesi 

Siirry osoitteeseen
https://bit.ly/ensimmainen_kotisivuanalyysi

1.Kirjoita Website riville oma kotisivusi osoite 
2.Kirjoita Email riville jokin sähköpostiosoite
3.Klikkaa Get your score

Käydään tulokset yhdessä läpi.

SEO = Search Engine Optimization = Hakukoneoptimointi

https://bit.ly/ensimmainen_kotisivuanalyysi




Vinkit - sisäinen optimointi

Sivujen hakukoneotsikot kuntoon!

Sivujen Metatiedot kuntoon!

Tee linkityksiä omilla sivuilla ja ristiin muiden yritysten kanssa
linkitä tekstistä älä kuvasta
älä käytä klikkaa tästä tai Lue lisää - linkki tekstejä
säilytä asiayhteys

Lisää kuville ALT eli vaihtoehtoiset tekstit
saavutettavuus
kuvien optimointi hakukoneelle

Varmista, että sivulla on CTA -painike AINA asiakkaan saatavilla



Vinkit - tekninen optimointi

Sivustojen nopeus ja kiihtyvyys kuntoon!

Sivustojen turvallisuus kuntoon!

Sivustojen rakenne tukemaan hakukoneita ja tekoälyä



Tehtävä pareittan:
Tehdään analyysit omille sivuille. Käykää
parin kanssa keskustellen 

Siirry osoitteeseen
bit.ly/toinen_kotisivuanalyysi

Kirjoita kotisivujen osoite laatikkoon ja
klikkaa Check SEO.

Käydään tulokset yhdessä läpi.

https://bit.ly/toinen_kotisivuanalyysi


Yksittäisen tuotesivun analyysi

Tehdään analyysi tärkeimmälle alisivuille
kotisivuillasi.

Valitse yksi sivu kotisivuiltasi, joka tuiisi
ehdottomasti löytyä asiakkaalle.

Siirry osoitteeseen
bit.ly/kolmas_kotisivuanalyysi ja lataa
SeoQuake selaimeesi.

Siirry valitsemallesi sivulle
Klikkaa selaimen oikeassa yläkulmassa SQ -
kuvaketta. Tulkitaan tulokset yhdessä.

http://bit.ly/kolmas_kotisivuanalyysi


11.45–12.15 | Lounastauko (30 min),
omakustanne



Kysymyksiä edellisestä?



#timanttisetaktiviteetit

Varmista
somejakojen

kauneus 



Nopeus on valttia!

Siirry osoitteeseen
https://bit.ly/neljas_kotisivuanalyysi.

Kirjoita kotisivuosoitteesi laatikkoon ja
napauta Analysoi.

Tulkitaan tulokset yhdessä ja tehdään
johtopäätökset.

https://bit.ly/neljas_kotisivuanalyysi


12.30–13.30 | Parityö: Top 5
kehityskohdetta
Jokainen pari valitsee viisi tärkeintä
kehityskohdetta edellisistä analyyseista
ja kirjaa ne ylös. Keskustelkaa ryhmissä,
mitkä 5 ovat tärkeintä.

Lyhyt esittely muille →
vertaisoppiminen.



13.15–13.45 | Käytännön kehitystyö omille
sivuille

Sivukohtaiset käytännön toimenpiteet /
valmentajan sparraus



13.45–14.00 | Yhteenveto ja seuraavat
askeleet, keskustelua

Mitä viet heti käytäntöön?

Työpajan muistilista käyttöön heti
huomenna!



Palaute
Kiitos, arvostan
palautettasi, voit antaa
sen skannaamalla QR-
koodin


